
La nuova opportunità nel mercato degli small ticket

Proposta dedicata a



consente agli esercenti di proporre       

la cessione di crediti pro soluto derivanti 

dagli acquisti di beni e/o servizi effettuati dai 

clienti presso i propri esercizi commerciali, 

con pagamento in forma dilazionata e non 

onerosa per i clienti stessi.
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Funziona utilizzando carta Pagobancomat e Postamat, carte di credito sul medesimo pos in uso per la monetica.

Dati del cliente acquisti e archiviati tramite app smartphone

Possibilità di effettuare una nuova transazione già dal mese seguente se il cliente ha regolarmente pagato la prima 
rata, fino al raggiungimento di 5.000 € di plafond per cliente

Non previsto minimi o obblighi di utilizzo del servizio

Non previsti plafond sull’esercente
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I vantaggi per il dealer
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Favorisce gli acquisti migliorando la customer 

experience

Aumento del ticket medio

Cross selling

Sicurezza nell’incasso

Velocità nell’esecuzione della dilazione

Miglioramento flussi di cassa

Detraibilità dei costi delle commissioni

Tasso zero
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• Non è necessario creare un archivio dedicato perché viene tutto gestito dall’APP (restano 

validi gli obblighi fiscali rispetto allo scontrino)

• Subito disponibile anche bancomat, circuito Postamat e carte di credito

• E’ un’operazione di cessione di credito pro soluto anticipato

Esercenti: i vantaggi in dettaglio
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• Sicurezza dell’incasso

• Gestire le dilazioni di pagamento in modo veloce, senza costi di carta / stampa / 

toner

• Il servizio è discreto: non si chiede al cliente dove lavora, telefono del datore di 

lavoro, quanto guadagna, se la casa è di proprietà, ecc.

• Il costo delle commissioni è completamente detraibile dai costi aziendali

• È un servizio da GDO => mette l’esercente di piccole e medie dimensioni alla pari 

con la grande distribuzione organizzata

Esercenti: i vantaggi in dettaglio
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• è un prodotto commerciale prima che finanziario, serve per:

1. Aumentare lo scontrino medio

2. Chiudere immediatamente cliente indeciso (il cliente ha già con se tutto ciò che 

serve per effettuare la dilazione di pagamento, non deve tornare a casa a 

prendere la busta paga)

3. Costa meno di uno sconto

Esercenti: i vantaggi in dettaglio



I vantaggi per il cliente finale
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Favorisce gli acquisti migliorando la customer 

experience

Non servono documenti di reddito

Anticipare acquisti

Up grade del bene o servizio desiderato

Discrezione

Costo zero 
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• Requisiti richiesti

• Onorabilità bancaria 

• Almeno 24 mesi di anzianità

• No fatturato minimo

• Documenti richiesti per sottoscrivere modulistica

• Visura camerale più recente di 3 mesi

• Documento d’identità e codice fiscale in 

corso di validità di:

• Legale rappresentante

• Titolare effettivo
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Servizio Prezzo Tipologia

APPpago 8 € / mese Canone abbonamento

APPpago 6,95% Commissioni erogato a 12 mesi 
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Listini e costi  del servizio 

1.000€   

DURATA TAN
%

COMM.

COSTO 

TOTALE
INTERESSI COMMISSIONE

RATA 

CLIENTE

3 MESI 0,00% 4,00% € 40,00 € 0,00 € 40,00 € 333,33

4 MESI 0,00% 4,40% € 44,00 € 0,00 € 44,00 € 250,00

5 MESI 0,00% 4,70% € 47,00 € 0,00 € 47,00 € 200,00

6 MESI 0,00% 5,00% € 50,00 € 0,00 € 50,00 € 166,67

7 MESI 0,00% 5,40% € 54,00 € 0,00 € 54,00 € 142,86

8 MESI 0,00% 5,70% € 57,00 € 0,00 € 57,00 € 125,00

9 MESI 0,00% 6,10% € 61,00 € 0,00 € 61,00 € 111,11

10 MESI 0,00% 6,50% € 65,00 € 0,00 € 65,00 € 100,00

11 MESI 0,00% 6,80% € 68,00 € 0,00 € 68,00 € 90,91

12 MESI 0,00% 6,95% € 69,50 € 0,00 € 69,50 € 83,33

CREDITO CEDUTO



Fiscalità

Attualmente il pricing delle transazioni APPpago è fatturato come segue:

• TAN = 0

• Commissioni = 100 % del pricing

• Sono detraibili dai costi aziendali

• Sono fatturate in esenzione IVA ( Art. 10 – Operazioni esenti dall’imposta DPR 633/72)
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Materiale POP
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Comunicazione
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